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„Gerichtsnahe Mediation“                 arpos Dokumentationssystem 

 

Sitzungsbogen für die Mediation                                    MESitzung  

Für Mediatorinnen und Mediatoren 
 
 
 

Fallkennzahl:  ___________________________________________ 
 
 

 

Datum: __________________________ 

Wievielte Sitzung:  _____________ 

Dauer der Sitzung:  _____________ 

Weitere Sitzung vereinbart:   � ja � nein 

 
Angaben zur Sitzung: 

    Inhalte der Sitzung: 

 

 

 

 

 

 

    Neue Informationen bzgl. der Ausgangsdaten? 

 

 

 

    Zwischenzeitliche Ereignisse: 

 

 

 

 

    Besondere Ereignisse innerhalb der Sitzung: 
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Partei A   in der Sitzung 

 

Verhandlungsstil 
schwach 

ausgeprägt 
             �   

   
stark 

ausgeprägt 
  � 

• geschehen lassend / passiv  � � � � �  

• Konzessionen machen  � � � � �  

• sich streitend / kämpferisch  � � � � �  

• kreatives Problemlösen  � � � � �  

• bringt eigene Bedürfnisse / Interessen ein  � � � � �  

• berücksichtigt die Interessen der anderen Partei  � � � � �  
 

 

 

Anwalt von Partei A in der Sitzung 

 

Verhandlungsstil 
schwach 

ausgeprägt 
             �   

   
stark 

ausgeprägt 
  � 

• geschehen lassend / passiv  � � � � �  

• Konzessionen machen  � � � � �  

• sich streitend / kämpferisch  � � � � �  

• kreatives Problemlösen  � � � � �  

• bringt Bedürfnisse / Interessen der eigenen Partei ein  � � � � �  

• berücksichtigt die Interessen der anderen Partei  � � � � �  
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Partei B    in der Sitzung 

 

Verhandlungsstil 
schwach 

ausgeprägt 
             �   

   
stark 

ausgeprägt 
  � 

• geschehen lassend / passiv  � � � � �  

• Konzessionen machen  � � � � �  

• sich streitend / kämpferisch  � � � � �  

• kreatives Problemlösen  � � � � �  

• bringt eigene Bedürfnisse / Interessen ein  � � � � �  

• berücksichtigt die Interessen der anderen Partei  � � � � �  
 

 

 

Anwalt von Partei B in der Sitzung 

 

Verhandlungsstil 
schwach 

ausgeprägt 
             �   

   
stark 

ausgeprägt 
  � 

• geschehen lassend / passiv  � � � � �  

• Konzessionen machen  � � � � �  

• sich streitend / kämpferisch  � � � � �  

• kreatives Problemlösen  � � � � �  

• bringt Bedürfnisse / Interessen der eigenen Partei ein  � � � � �  

• berücksichtigt die Interessen der anderen Partei  � � � � �  
 

 

 

 

 

(bei weiteren Parteien bitte entsprechende Seiten kopieren und hinzufügen) 
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Zur allgemeinen Situation der Konfliktparteien:  

(Einschätzungen gemäss Erzählungen der Parteien und/oder subjektivem Eindruck) 

 niedrig 

             �   
   

hoch 
  � 

• Konflikthaftigkeit der Situation außerhalb der Mediationssitzung   � � � � �  
• Intensität der offenen Auseinandersetzung zwischen den Parteien 

außerhalb der Mediationssitzung  � � � � �  
• Schwelende Auseinandersetzungen zwischen den Parteien außerhalb der 

Mediationssitzung  � � � � �  
 

 

 

Zur Sitzung: 

 
wenig 

befriedigend 

                  �   
   

sehr 

befriedigend  
  � 

• Verlauf im Vergleich zur vorhergehenden Sitzung  � � � � �  

• Ergebnis dieser Sitzung  � � � � �  
 

 

 

� Merkmale des Falles oder der Parteien, die sich in dieser Sitzung als günstig für die 

Mediation erwiesen haben: 
 

 

 

 

 

 

� Merkmale des Falles oder der Parteien, die sich in dieser Sitzung als ungünstig für die 

Mediation erwiesen haben: 
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MEMO: (Anmerkungen, Überlegungen für die weitere Mediation etc.) 

 

 


